APOIO A ORGANIZAGAO DE MOSTRAS TECNOLOGICA, LEVANTAMENTO DA OFERTA TECNOLOGICA DO SETOR TICE DE ACORDO COM A AREA TEMATICA IDENTIFICADA,
ELABORACAO DO CATALOGO DA OFERTA, APOIO A IDENTIFICAGAO E SELEGAO DE IMPORTADORES NOS MERCADOS ALVO E A ORGANIZACAO E FOLLOW-UP DAS MISSOES

CONTRATACAO DE SERVICOS TECNICOS PARA O APOIO A ORGANIZAGCAO DE MOSTRAS H
TECNOLOGICA, LEVANTAMENTO DA OFERTA TECNOLOGICA DO SETOR TICE DE ACORDO COM A
AREA TEMATICA IDENTIFICADA, ELABORACAO DO CATALOGO DA OFERTA, APOIO A
IDENTIFICACAO E SELECAO DE IMPORTADORES NOS MERCADOS ALVO E A ORGANIZACAO E

FOLLOW-UP DAS MISSOES

Procedimento 01/AD/03.2016

Entre:

TICE - Associagdo para o Poélo das Tecnologias de Informagdo, Comunicagio e
Electronica, pessoa colectiva de direito privado e interesse publico, com o contribuinte n.° 508
726 867, com sede no Campus Universitario de Santiago, 3810-193 Aveiro, aqui representada
por Alcino José Rito Lavrador, Titular do Cartdo do Cidaddo 5658285 4zy4 e Vasco Fernando
Ferreira Lagarto, titular do Cartdo do Cidaddo n°. 01458979 6zx1, membros do Conselho
Director, adiante designada por PRIMEIRO OUTORGANTE,

SPI Ventures, com o NIF n° 508 257 352, com sede na Av. Marechal Gomes da Costa, n° 1376,
4150-356 Porto, aqui representada por Augusto Eduardo Guimardes de Medina, portador do
bilhete de identidade 988618 e por Mdnica Leonor Moreira Coelho, portadora do cartdo de
cidaddo 8916329, na qualidade de, respetivamente, Presidente e Procuradora do Conselho de

Administragfo, adiante designada por SEGUNDA OUTORGANTE,

Considerando:

a) A proposta apresentada pela Segunda Outorgante (PR — 03148), datada de Margo de
2016, que cumpriu todos os requisitos exigidos para o Caderno de Encargos relativo ao
“apoio a organiza¢do de mostras tecnologica, levantamento da oferta tecnoldgica do
Sector TICE de acordo com a drea temadtica identificada, elaboragdo de catdlogo de
oferta e apoio a identificagdo e sele¢do de importadores nos mercados alvo e a

organizagdo e follow-up das missdes”, enquadrado no projeto 15162 - +560ICT4Future,
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datado de 07 de Margo de 2016. O caderno de encargos e a proposta mencionada séo %}
parte integrante do presente contrato (em anexo);
H

b) A intengdo de adjudicagio datada de 29 de Margo de 2016, na qual se decide contratar a
Segunda Outorgante para a prestagio de servigos relativos ao “apoio a organizagdo de
mostras tecnolégica, levantamento da oferta tecnolégica do Sector TICE de acordo com
a drea temdtica identificada, elabora¢do de catdlogo de oferta e apoio a identificagdo e
sele¢do de importadores nos mercados alvo e a organizagdo e follow-up das missdes” —
Procedimento 01/AD/03.2016 — bem como os documentos de habilitagdo ja

recepcionados.
E celebrado o presente contrato, nos termos das seguintes cldusulas:

Capitulo I

Disposic¢des gerais

Clausula 1.2

Objecto

A Segunda Outorgante obriga-se a prestar ao Primeiro Outorgante o Servigo de apoio a
organizag¢do de mostras tecnologica, levantamento da oferta tecnologica do Sector TICE de
acordo com a area tematica identificada, elaboragdo de catdlogo de oferta e apoio a

identificagdo e selegdo de importadores nos mercados alvo e a organizagéo e follow-up das

missdes.

Clausula 2.?

Preco contratual

1. Pela prestagfo dos servigos objecto do contrato, bem como pelo cumprimento das demais
obriga¢Ges constantes do presente contrato de prestagdo de servigos, o Primeiro Outorgante
pagard & Segunda Outorgante o preco de 64.950,00 € (Sessenta e quatro mil, novecentos e

cinquenta euros), acrescido de IVA a taxa legal em vigor.
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2. O prego referido no nimero anterior inclui todos os custos, nomeadamente despesas de
alojamento, alimentagdo e deslocagdo de meios humanos, despesas de aquisigdo, transporte,
armazenamento ¢ manuten¢io de meios materiais bem como quaisquer encargos incorridos
com a presta¢do dos servigos contratados.

3. Naéo havera lugar a revisdo do prego contratual.

4. O prego contratual sera pago em conformidade com os termos da proposta considerada e

aceite pelo Primeiro Outorgante e que €, deste contrato, constante como anexo.

Clausula 3°

Condic¢des de pagamento

1. A(s) quantia(s) devida(s) pelo Primeiro Outorgante, nos termos da clausula anterior, seréo
paga(s) no prazo de 60 (sessenta) dias apds a entrada nos seus servigos das respectivas facturas,
as quais serdo emitidas pela Segunda Outorgante de acordo com o plano de pagamentos previsto
na clausula anterior, e desde que as aludidas sejam aprovadas pelo Primeiro Outorgante.

2. Em caso de discordancia por parte do Primeiro Outorgante, quanto aos valores indicados nas
facturas, a Segunda Outorgante devera prestar os esclarecimentos necessarios ou proceder a
emissdo dos documentos necessarios a correc¢do da situagdo.

3. Desde que devidamente emitidas pela Segunda Outorgante e aprovadas pelo Primeiro
Outorgante, as facturas serfio pagas através de transferéncia bancéaria ou através de qualquer

outro meio de pagamento que venha a ser acordado entre as partes.

Clausula 4.%

Prazo da Prestagio de Servicos

1. O presente contrato mantém-se em vigor até a conclusio de todos os trabalhos incluidos no
Servigo de apoio a organizagdo de mostras tecnologica, levantamento da oferta tecnolégica do
Sector TICE de acordo com a area tematica identificada, elaboragdo de catdlogo de oferta e
apoio a identifica¢do e sele¢do de importadores nos mercados alvo e a organizagéo e follow-up
das missdes, tal como definido nas cldusulas 6* (sexta) — Prazo de prestagdo do servigo, do
caderno de encargos, bem como nos termos da intengdo de adjudicagfio, sem prejuizo das
obrigages acessorias que devam perdurar para além da cessagdo do Contrato, mormente, o

dever de confidencialidade.
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2. A Segunda Outorgante obriga-se a realizar todos os trabalhos até final da Mostra / Férum de
2016 e numa segunda etapa, até final da Mostra / Forum de 2017, nunca ultrapassando a data de M

31 de Dezembro de 2017, com efeitos imediatos a partir da data da outorga do contrato.

Capitulo 11

Obrigacdes contratuais

Seccio I

Obrigagdes do prestador de servigos

Subseccio 1

Disposi¢des gerais

Clausula 5.7

Obrigagdes principais do prestador de servigos

1. Sem prejuizo de outras obriga¢Ses previstas na legislagdo aplicavel, da celebragdo do
presente contrato decorrem para a Segunda Outorgante, como principais componentes, todas
as obrigag¢Oes contratuais constantes da proposta PR — 03148 da SPI Ventures, de Servigos
Técnicos de apoio a organizagio de mostras tecnoldgica, levantamento da oferta tecnolégica
do Sector TICE de acordo com a area tematica identificada, elaboragéo de catdlogo de oferta
e apoio a identificagdo e selegdo de importadores nos mercados alvo e & organizagfo e

follow-up das missdes, para a qual se remete ¢ que faz parte integrante deste contrato.

2. Acessoriamente, a Segunda Outorgante fica ainda obrigada, designadamente, a recorrer a
todos 0s meios humanos, materiais e informaticos, bem como a realizagdo dos contactos e
obtengdo das autoriza¢Oes legais e administrativas que sejam necessarios a prestagdo do
servigo, bem como ao estabelecimento do sistema de organizagdo adequado a perfeita e

completa execugdo das tarefas a seu cargo.

3. Se o Primeiro Outorgante verificar que os meios utilizados pelo prestador de servigos sé@o
insuficientes ou inadequados a exacta e pontual realizagfio dos trabalhos incluidos na

prestagédo de servigos, podera impor o seu reforgo e/ou alteracgéo.
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Clausula 6*
Acompanhamento da prestagio do servigo ™~
< _
Para o acompanhamento da execugdo do contrato, a Segunda Outorgante fica obrigada a manter .

reunides de coordenagdo com o(s) representante(s) do Primeiro Outorgante, designados para o

efeito.

Subsecgio 11

Dever de confidencialidade

Clausula 7.*

Confidencialidade

1. Considerando que, no 4mbito da execugdo do presente contrato de prestagdo de servigos, a
Segunda Outorgante terd acesso a informagfo de natureza reservada e que a divulgagéo a
terceiros, que néo sejam parte no presente contrato ou o uso indevido de tal informaggo, seja
susceptivel de causar danos ao Primeiro Outorgante, a Segunda Outorgante compromete-se
a garantir a confidencialidade sobre todos os dados disponibilizados pelo Primeiro

Outorgante, bem como pelos resultados obtidos.

2. A Segunda Outorgante fica obrigada a manter a estrita confidencialidade e, em quaisquer
circunstincias, abster-se de actos ou omissdes susceptiveis de permitirem a divulgagdo

publica ou a revelagdo a quaisquer terceiros estranhos ao presente contrato.

3. A Segunda Outorgante fica ainda impedida de utilizar a informago em beneficio préprio ou
de terceiros estranhos a presente prestagdo de servigos, ou para a consecugio de quaisquer
outros fins que ndo o desenvolvimento dos trabalhos a realizar no 4mbito da prestagéo dos

servigos contratados.

4. A Segunda Outorgante serd a tnica e directa responsavel pelo perfeito e integral
cumprimento das obrigagdes decorrentes desta cldusula cuja violagdo a fard incorrer em

responsabilidade civil e criminal nos termos da lei portuguesa em vigor.

Subsecgio 111

Responsabilidade do prestador de servicos

Pagina 5 de 8



APOIO A ORGANIZACAO DE MOSTRAS TECNOLOGICA, LEVANTAMENTO DA OFERTA TECNOLOGICA DO SETOR TICE DE ACORDO COM A AREA TEMATICA IDENTIFICADA,
ELABORACAO DO CATALOGO DA OFERTA, APOIO A IDENTIFICACAO E SELECAO DE IMPORTADORES NOS MERCADOS ALVO E A ORGANIZACAO E FOLLOW-UP DAS MISSOES (/

Clausula 8.*

Responsabilidade pelo cumprimento do contrato

A Segunda Outorgante sera a tUnica e directa responsavel pelo perfeito e pontual cumprimento
das obrigagdes emergentes do presente contrato, bem como de todas as obrigagdes decorrentes

da legislagéo aplicavel.

Capitulo 111

Penalidades contratuais e resolugio

Clausula 9.*

Direito a resolu¢io do contrato

1. Sem prejuizo da indemnizago legalmente devida, o Primeiro Outorgante podera resolver o
contrato sempre que a Segunda Outorgante viole culposamente os deveres contratuais

assumidos, nomeadamente nos seguintes casos:

a) Atraso na prestagdo dos servigos ou na entrega dos elementos a produzir ao abrigo

do contrato, superior a 30 dias.
b) Incumprimento definitivo do contrato por facto imputdvel a Segunda Outorgante;

¢) Cessdo da posigdo contratual realizada pela Segunda Outorgante com inobservancia

dos termos previstos no contrato;

d) Desvio qualitativo na execug¢dio dos trabalhos, relativamente ao disposto nos

documentos integrados no contrato;

e) Sempre que do ndo cumprimento das obrigagdes contratuais pela Segunda
Outorgante resultem perturbagdes para o normal desenvolvimento do projecto

objecto do presente contrato de prestagdo de servigos;

f) Violagdo do dever de confidencialidade a que se encontra obrigado nos termos do

referido na clausula 7.2.

2. O direito de resolugfo referido no niimero anterior exerce-se mediante declaragfo escrita

enviada a Segunda Outorgante.
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Capitulo IV

Resolucio de litigios

Clausula 10.*

Foro competente

Para resolugéo de todos os litigios decorrentes do presente contrato fica estipulada a competéncia

da Comarca do Baixo Vouga, com expressa renuincia a qualquer outra.

Capitulo V

Disposicdes finais

Clausula 11.°

Cessio da posi¢io contratual

Nido € admitida a cessdo da posi¢do contratual pela Segunda Outorgante, salvo autorizagdo

expressa do Primeiro Outorgante.

Clausula 12.2

Comunicacdes e notificacdes

1. Sem prejuizo de poderem ser acordadas outras regras quanto as notificagdes € comunicagdes
entre as partes do presente contrato, estas devem ser dirigidas para o domicilio ou sede

social de cada uma, identificados no contrato.

2. Qualquer alteragdo das informagdes de contacto constantes do contrato deve ser comunicada

a outra parte.

Clausula 13.*

Contagem dos prazos

Para efeitos de contagem dos prazos previstos no presente contrato, sdo considerados dias uteis.
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Clausula 14.*

Legislacio aplicavel

Em tudo o omisso, aplicar-se-4 o Cddigo Civil, o Cdédigo dos Contratos Puablicos e a demais

legislagéo aplicavel.

O presente contrato ¢ feito em duplicado, ficando cada um dos Outorgantes com um exemplar.

Aveiro, 30 de Margo de 2016

PRIMEIRO OUTORGANTE SEGUNDA OUTORGANTE

I_éfwu [[L«./‘h[ %_ %

r g

Alcino José Rito Lavrador Augusto Eduardo Guimarédes de Medina
Vice Presidente do Conselho Director Presidente do Conselho de
Administragéo

Monica Leonor Moreira Coelho

Vasco Fernando Ferreira Lagarto
Procuradora do Conselho de

Vogal do C lho Direct .
ogal do Conselho Director Administragio
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1, Contexto i, Contexto

O Pélo de Competitividade e Tecnologia TICE.PT, dinamizado pela Associagdo para o Pélo de Consciente do seu papel de dinamizador do setor Tice Portugués, em particular no que diz
respeito a Internacionalizagdo, o TICE.PT candidatou-se ao Sistema de Apoio a A¢des Coletivas
(SIAC) com o projeto “+560ICT4FUTURE®, o qual foi aprovado, tendo como primeiro objetivo

estratégico aumentar o reconhecimento internacional do setor Tice portugués e potenciar a

Compelitividade das Tecnologias de Informagdo, Comunicagao e Eleclrénica (TICEPT), tem
vindo a funcionar como um veiculo para a materializagao das politicas nacionais em torno da

dinamizag3o do setor das Tice Portugués, dando corpo & sua visdo de fazer de Portugal, até
sua internacionalizagdo nos mercados dos clusters do projeto ICT4Future {Espanha, Franga,

Reino Unido, Irlanda, Suécia e Poldnia) em que o TICE PT é membro fundador e um dos

2020, uma localizagéo de referéncia mundial no setor das Tice, apostando na lideranga
tecnoldgica e nas respostas aos desafios societais e na capacitagio das empresas e pessoas,

com reflexos na sustentabilidade da economia nacional principais dinamizadores

A Missdo do TICE PT indica de forma explicita a estratégia de “construir uma plataforma de € neste contexto que surge a presente proposta de prestagio de servicos de “Apoio 3

concertago que envolva e mobilize os principais atores do setor das Tice” em varios processos, organizagio de mostras tecnologicas, levantamento da oferta tecnolégica do setor Tice,

elaboragio do catdlogo da oferta, apoio a identificagao e selecio de importadores nos
mercados-alvo e 3 arganizagao e follow-up das missées, para o TICE.PT”,

incluindo “internacionalizagdo”, Os objetivos do Cluster estdo orientados para resultados
internacionais {com destaque para o “Reforgo de exporiagdo e presenga em novos mercados”);
e a “internacionalizagdo” constitui um Vetor e Eixo Estratégico de Atuagdo do Cluster.
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i. Contexto Contelidos
A SPI Ventures tem como miss3o atuar como catalisador na criagio e desenvolvimento de [, Contexto

novos negdcios, através da identificagdo e selegdo de oportunidades emergentes, que

II. Objetivos

conduzam a sua implementagao otimizada, em novas empresas ou empresas ja existentes.

11l Metodologia

A SP| Ventures retne a rede de contactos da SPI permitindo aos seus clientes aceder a uma
vasta rede de parceiros, essenciais para o desenvolvimento das suas ideias, transformando-as IV Plano de Trabalho

em negdcios com grande potencial de crescimento L.
V' Honorérios

Adicionalmente, a SPI Ventures aporta a experiéncia de consultadoria nas dreas de inovagdo,

apoio a internacionalizagdo e fomento do empreendedorismo. VI Equipa de Projeto
Vil Apresentag¢do SPI Ventures
- -
spf R spf
s
qce.pt ! 3 -
Your partner tor INNOVative Ventures T 3 — *oue acties Ie INDOVative Ventures
II. Objetivos Il. Objetivos
ObJetivos Espec(ficos
Objetivo Geral 0 objetivo geral envolve o cumprimento dos seguintes objetivos especificos:
Definicdo de critérios de identificagao, avaliagdo e selegdo de potenciais importadores
O objetivo geral desta proposta consiste no apoio ao TICE PT na organizagao de Mostras em cada mercado-alvo;
Tecnoldgicas do setor Tice e na identificagao e selegao de importadores em mercados-alvo e Apoio 3 identificagdo e selegao de importadores nos mercados alvo com potencial
organizacao e follow-up de missdes inversas interesse em participar em missdes inversas;

Agpoio a organizagdo e implementagao das missGes inversas;

Follow-up das missdes inversas;

Levantamento da oferta tecnologica do setor Tice portugués, de acordo com a(s) area(s)
temdtica(s) identificadas para os Féruns Internacionais;

Selegdo de produtos e servigos de elevado valor acrescentado que possam melhor
representar a capacidade tecnoldgica do setor Tice;

Elaboragdo de catdlogos da oferta tecnolégica,
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Ht. Metodologia

ATIVIDADE 1 - APOIO A IDENTIFICAGAO E SELECAO DE IMPORTADORES EM MERCADOS-ALVO E A ORGANIZACAO E
FOLLOW-UP DE MISSOES INVERSAS

Etapa 1.1 - Definig¢do de critérios de identificagdo, avaliagdo e selecao de potenciais importadores em cada
mercado-alvo

No @mbito desta Etapa, serdo definidos e validados, em reunido a realizar com a TICE PT, critérios para a identificagao,
avaliagdo e selegdo de potenciais importadores a identificar nos mercados dos clusters do projeto ICT4Future
{Espanha, Franga, Reino Unido, Irlanda, Suécia e Polonia), de modo a que estes conhegam in loco a oferta tecnoldgica
do setor Tice portugués, promovendo a realizagio de contactos com empresas e entidades do setor e potenciando o
estabelecimento de novos negécios/oportunidades de colaboragdo.

A definicdo dos critérios deverd ter em consideragdo as areas tematicas definidas no ambito dos Féruns
Internacionais

Delfverables 1 e 7: Critérios de Idenbficaglio, avaliagso e seleglo de importadores - 2016 (D1); Cnténos de identificago,
avaliagdo e selego de Importadores - 2017 (D7)
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* Apoio 3 identificagdo e selegio de
importadores em mercados-alvo e a
organizagio e follow-up de missdes inversas

Atividade 1

* Apoio a organizagio de Mostras
Tecnotégicas do setor Tice

Atividade 2
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I1. Metodologia

ATIVIDADE 1 — APOIO A IDENTIFICAGAO E SELECAO DE IMPORTADORES EM MERCADOS-ALVO E A ORGANIZACAO E
FOLLOW-UP DE MISSOES INVERSAS

£tapa 1.2 - Apoio a identilicagao e selegio de imparladores nos mercados alvo com potencial interesse em
participar am missdes inversas
Tendo por base os critérios definidos na Etapa anterior, a SPI Ventures ird apoiar o TICE PT na identificagéo e selecao de
importadores nos mercados alvo, com potencial interesse em participar em missdes inversas para conhecimento da
oferta tecnolégica do setor Tice portugués
A realizacio desta Etapa deverd beneficiar dos canais que o TICEPT tem ja estabelecidos no ambito do projeto
ICT4Future, sendo realizada em estreita articulagao com os clusters parceiros do projeto em cada um dos mercados-
alvo
Para cada importador identificado, sera preparada pela SP! Ventures uma ficha de caracterizagdo sumaria que ird apoiar
o processo de selegio dos importadores

Deliverables 2 e 8: Fichas de caracteriza¢do dos Importadores - 2016 {D2); Fichas de caracterizaciio dos Importadores —
2017 (D8)
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ATIVIDADE 1 — APOIO A IDENTIFICAGAO € SELECAO DE IMPORTADORES EM MERCADOS-ALVO E A ORGANIZACAO €
FOLLOW-UP DE MISSOES INVERSAS

Etapa 1 Apoio a organizagao e impiementagaa das missaes inversas

No ambito desta Etapa, a SPI Ventures ird apoiar o TICE PT na organizagdo e implementagaa das missdes inversas,
nomeadamente na preparag3o de: e-mail de convite aos importadores selecionados nos mercados-alvo, materiais de

divulgag3o das missdes junto do setor Tice nacional e agenda da visita de cada um dos importadores a Portugal

Para a relizagdo desta Etapa serd fundamental o recurso aos canais de que o TICE PT dispde a nivel nacional e

internacional

No dmbito desta Etapa serdo preparados Relatérios de Progresso, que deverdo incluir também informagao relativa ao

ponto de situagdo da execucdo da Atividade 2 {Etapa 2.2}

Deliverables 3 e 9: Relatério de progresso - 2016 (D3); Relatério de progresso — 2017 (D9)

Spf.
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ttl. Metodologia
ATIVIDADE 2 - APOIO A ORGANIZAGAO DE MOSTRAS TECNOLOGICAS DO SETOR TICE

Etapa 2.1

afs)

spf

1lt. Metodologia

ATIVIDADE 1 - APOIO A IDENTIFICAGAO E SELEGAQO DE IMPORTADORES EM MERCADOS-ALVO € A ORGANIZAGAO E
FOLLOW-UP DE MISSOES INVERSAS

Etapa 1.4 ollow up das missaes inversas

Esta Etapa tem como objetivo definir uma estratégia de follow-up para o TICEPT, procurando maximizar as

oportunidades deletadas no ambito das missdes inversas.

jrios dirigidos aos importadores e s empresas do setor Tice

Esta égia deverd incluir fer (eg

nacional envolvidas) que permitam apoiar a sua operacionalizagao

Deliverabies 4 e 10: Estratégia de follow-up das missbes inversas - 2016 (Dd); Estratégla de follow-up das missdes
inversas - 2017 (D10}

Your parmer lor INnovative Ventures

. Metodologia
ATIVIDADE 2 - APOIO A ORGANIZACAO DE MOSTRAS TECNOLOGICAS DO SETOR TICE

Etapa 2.2 - Selecao de produtos e servigos de elevado valor acrescentado que possam melhor representar a
capacidade tecnologica do setor Tice

Esta Etapa tem como objetivo realizar um levantamento de produtos/servigos diferenciadores e de maior valor
acrescentado no setor Tice portugués, permitindo um conhecimento das suas potencialidades técnicas e de mercado,
como ponto de partida para aumentar o reconhecimento internacional coletivo de bens e servigos produzidos em

Portugal

Neste contexto, e de acordo com as) drea(s) tematica(s) delinidas no dmbito dos Féruns Internacionais anuais, a SPI
Ventures ird realizar um levantamento da oferta tecnoldgica do setor Tice nas referidas areas tematicas, que sirva de
ponto de partida para a organizagdo de duas Mostras Tecnolégicas (2016 e 2017) do setor e para a construgdo de
relagdes comerciais edificantes com potenciais importadores

Deliverables 5 e 11 : Lista da oferta tecnoldgica identificada - 2016 (DS}; Lista da oferta tecnolégica identificada - 2017
(D11)

Tendo em conta os trabalhos realizados no dmbito da Etapa anterior, no dmbito desta Etapa pretende-se, em conjunto
com o TICE.PT, selecionar os produtos e servios de elevado valor acrescentado que melhor representem as

competéncias técnicas do setor a nivel internacional

Para o efeito, serdo definidos critérios de sele¢do que permitam, por um lado, agregar as competéncias e
pradutos/servigos de exceléncia do setor Tice Portugués e, por outro lado, dar resposta a dreas em que se verifica

procura de solugdes a nivel internacional, principalmente nos mercados-alvo de interesse

De forma complementar, a SP| Ventures ird identificar os principais detentares dessas tecnologias, de forma a garantir a

adequagao da exposigaofapresenta¢ao a realizar na Mostra Tecnoldgica aos objetivos do projeto.
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IIl. Metodologia Conteudos
ATIVIDADE 2 - APOIO A ORGANIZACAQ DE MOSTRAS TECNOLOGICAS DO SETOR TICE

Etapa laboragao de catalogos da oferta tecnol | Contexto
Tendo em conta a informagdo recolhida e produzida na Etapa anterior, a SP) Ventures ird elaborar dois catdlogos (2016 H. Objetivos
e 2017) de apresentagio dessas mesmas tecnologias, com vista 3 disseminagdo das Mostras Tecnolégicas a nivel .
) ) ) - ) ! - 1Il. Metodologia
nacional e, sobretudo, internacional, de forma a atrair o interesse de entidades estrangeiras para participarem e
f —
aprofundarem o conhecimento da oferta Portuguesa V. Plano de Trabalho -
No dmbito desta Etapa a SPI Ventures ird preparar o catilogo na sua versdo digital, sendo da responsabilidade do V. Honorérios
TICE PT a sua impressao, se considerado necessdrio VI, Equipa de Projeto
No final da Etapa, em 2017, serd preparado um Relatério final do projeto, que sistemalizars todas as atividades VII, Apresentagﬁo SPI Ventures
realizadas
Deliverables 6, 12 e 13; Catdlogo de tecnologias - 2016 (D6); Catdlogo de tecnologlas - 2017 (D12); Relatério final (D13)
- -
SPy spf B 2 L
P | Eitice.pt B : L2
o pariees b INNOVATIVE Ventures ——— Vit pastrige far V = —_—
V. Plano de Trabalho IV. Plano de Trabalho
PLANO DE TRABALHO 2016 PLANO DE TRABALHO 2017

Etapa 1.1 - Definic30o de critérios de IdentificacSo, avaliacio e seleglo de
potenciais importadores em cada mercado-alvo

Etapa 1.2 — Apaio a identilicagdo e selegdo e mpariadonss nos mercados
alvo com patencial interesse em participar em missdes inversas

_n

Etapa 1,1 - Definic3o de critérlos de identificac3o, avaliag3o e sele¢do de
potenciais importadores em cada mercado-alvo

Etapa 1.2 - Apaio A i if 30 e selegdo dei nos
alvo com potencial interesse em participar em missdes inversas

Etapa 1.3 - Apaio a i e das missdas inversss

Etapa 1.3 - Apaio a organizac3o e implementacia dis maades inversay

Etapa 1.4 - Follow-up das missdes inversas €tapa 1.4 - Follow-up das missdes inversas

Etapa 2.1 - Levantamento da oferta tecnoldgica do setor Tice portugubs, de
acordo com afs) dreafs) tem4tica(s) identificadas para os Féruns Internacionals

Etapa 2.1 - Levantamento da oferta tecnolégica do setor Tice portugués, de
acordo com a(s) drea(s) tematica(s) identificadas para os Foruns Imternaclonais
Etapa 2 2 - Seleg3o de produtos e servicos de elevado valor acrescentado que
possam melhor representar a capacidade tecnoléglca do setor Tice

Etapa 2.2 - Sele¢30 de produtos e servigos de elevado valor acrescentado que
possam melhor representar a capacidade tecnolégica do setor Tice

Etapa 2.3 - Elaborag3o de cat#logos da oferta tecnaldgica Ptapa 2.5 — Elabuirasda de cath|oges de ofeits tecnaliples

[HOTA, € calunctin spressntay b defioids no prninapssts de que s Mostras 2016 Se T e Gie a3 Mostras Tecnokogicas 36 feslizam em selambro de 2017 Se tal nlko acoriecer, o
BRI b W RIS B AP EMendine serd Fhntnsa am Conkiratace
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V. Honordrios

0 valor dos honorarios para a realizagao do prajeto é de 64.950 € {sessenta e quatro mil, novecentos e
cinquenta Euros}, faturados da seguinte forma:

*  15% com a entrega do D1;

*  20% com a entrega do D3;

* 15% com a entrega do D6;

* 15% com a entrega do D7;

*  20% com a entrega do D9;

* 15% com a entrega do D13.
Aos montantes acima indicados acresce o valor de IVA a taxa em vigor, sendo que o prazo de
pagamento das faturas proposto é de 60 dias ap6és a recegio das mesmas.

Os montantes acima indicados incluem as despesas de deslocado necessérias & realizagdo das
atividades descritas.

VI. Equipa de Projeto

A equipa de projeto serd coordenada pelo Prof. Augusto Medina e pela Doutora Sara Medina e
integra ainda os seguintes elementos:

Ana Silva José Carvalho
André Alvarim ~ Moénica Coelho
Douglas Thompson Susana Figueiredo
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VI. Equipa de Projeto

Augusto Medina

Augusto Medina é Presidente do Conselho de Administragdo da SP| Ventures. £ responsavel por um vasto nimero
de projetos do setor publico e privado nas areas de investigagdo e desenvolvimento, inovagdo, formagao, e-
business e empreendedorismo em Portugal, Europa Ocidental, Asia, Africa, Estados Unidos e América do Sul
Desde a criagao da SPI que Augusto Medina tem sido coordenador em diversos projetos de apoio a gestio da
Inovacao nomeadamente em diversos projetas de implementagao e apoio 3 certificagio de Sistemas de Gestio
de Investigag3o, Desenvolvimento e Inovagdo. Augusto Medina tem sido orador e formador em diversas sessdes
sobre esta temdtica

Augusto Medina foi também Professor Catedratico da Faculdade de Engenharia da Universidade do Porto Foi
Diretor fundador da Escola Superior de Biotecnologia da Universidade Catdlica Portuguesa Recebeu vérios
louvores ao longo da sua carreira: Chevalier de Lérdre National du Mérite, Republique Frangaise, 1995; United
Biscuits Industrial- Academic Achievement Award, 1997; Doutor Honoris Causa — Moscow State Academy of
Applied Biotechnology, Moscow, 1996 Foi ainda delegado nacional em diferentes programas da Comissio

Europeia

'm.

Your partner for

VI Equipa de Projeto

Sara Medina

Sara Medina é Administradora da SPI e da SPI Ventures e coordenadora de um alargado ntmero de projetos

regionais, nacionais e internacionais financiados pela Unido Europeia Encontra-se igualmente envolvida no

processo de internacionalizag3o da SPl, sendo desde 2004 a r pela coordenagdo das ativi e
servigos da SPI na China

Sara Medina ¢ doutorada em Economia pela Universidade da Florida nos Estados Unidos, mestre em Estudos
Alimentares "European Masters Degree in Food Studies” por 5 Universidades Europeias e licenciada em
Engenharia Alimentar pela Escola Superior de Biotecnologia

Possui experiéncia nas dreas de proc e tecnalogia

ec ia, marketing e planeamento

estratégico Exerceu fun¢des de consultora na Accenlure, tendo di i g iais e de
marketing para empresas no secter agro — alimentar e aconselhado clientes em vérios projetos.

€ co-aulora de artigos cientificos e de comunicagdes em conferéncias inlernacionais

Spf
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VI, Equipa de Projeto

Adriana Vaz

Adriana Vaz ¢ licenciada em Novas Tecnologias da Comunicagdo pelo Departamento de Comunicagdo e Arte
Unicarshfads de Aveira

Adriana Vaz integra a equipa de Design e Multimédia da 5P| Ventures como consultora onde tem prestado

colaboragio na anilise, pl. canct izag3o e d I de Itimédia e marketing
digital, nos quais se incluem plataformas colaborativas, gestio de redes sociais, suportes diddticos para a
formacdo a distincia, plataformas de gestio de conhecimento e materiais de divulgagdo on-line e off-line

Vi. Equipa de Projeto

Ana Pinto

Ana Luisa Pinto tem colaborado em vdrios projetos ligados & drea de Inovagio com empresas do setor privado,
associagdes e clusters Nesta drea, tem desenvolvido alividades relacionadas com a preparagdo e

ace de c

no dmbito de programas e iniciativas de apoio nacionais e comunitsrias

€ licenciada em Biotecnologia pela Universidade de Aveiro, e mestre em Biotecnologia — ramo industrial e
Ambiental, pela mesma instituicio Complementarmente 2 formagdo técnica de base biotecnolégica, Ana Luisa
Pinto frequentou vérias agdes de formagdo associadas 4 gestio de emp e a0 emp dorismo.

Durante a sua formagao académica, foi membro da equipa de co (30 e da mesa de ia do Nacleo
de Estudantes de Quimica da Associagao Académica da Universidade de Aveiro
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VI, Equipa de Projeto

Ana Sliva

Ana Silva tem vindo a colaborar em diversos projetos relacionados com a sistematizagao das atividades de

3s a sistemas de

investigagdo, desenvolvimento e inova¢do e na preparagao e ac de ¢
finantiame o nacionas & comunmirol

Ana Silva é doutorada em Engenharia Biomédica pela Faculdade de Engenharia da Universidade do Porto (FEUP},
tendo realizado investigagio na 4rea de sensores wearable, e é Mestre em Engenharia Biomédica com
especializag3o na area de Eletrénica Médica pela Universidade do Minho Realizou a tese de mestrado no dmbito
do projelo europeu NeuroProbes, ao abrigo do programa de intercdmbio ERASMUS no IMTEK - Instituts fur
Mikrosystemtechnik, em Freiburg na Alemanha

Anteriormente a SPI, Ana Silva foi estagiéria na empresa Digitalflow onde realizou tarefas de identifica¢do, analise
e acompanhamento de Sistemas de Gestdo de Inovagdo. Desempenhou fungdes de docéncia em Estatistica e
Probabilidades na FEUP e foi colaboradora no INESC Porto.

Ana Silva é autora e co-autora de artigos cientificos e de comunicagGes em revistas e conferéncias internacionais

V1. Equipa de Projeto

José Carvalho

José Carvalho é consultor da SPI desde 2006, colaborando em projetos na area da Inovagio Nesta drea apoiou

diversas empresas do setor privado a 3s suas de IDI, através da elaboragio de

Diagnosticos de atividades de IDI e de Planos de Inovagao, tendo posteriormente realizado candidaturas destas
empresas a programas de financiamento nacionais De destacar a experiéncia de consultoria no apoio a
candidaturas de empresas ac PRIME, QREN, SIFIDE e PRODER. Adicionalmenle, salienta-se também a experiéncia
na elaboragao de Estudos Setoriais e Planos Estratégicos para Setores Econdmicos nacionais Tem formagao na NP
4457:2007, integrando a equipa de consultoria para 3 implementagao de Sistemas de Gestdo da IDI em empresas
nacionais, atuando essencialmente na implementacio de processos de D!

José Carvalho foi consultor no programa de formagao-agao Ql_PME {iniciativa da AlMinho), InovAGRI (iniciativa
da CONFAGRYI), Valor Hurnano {iniciativa da AIMinho} e Academia de PME {iniciativa do IAPMEI)

No passado realizou atividades na drea de Business Intelligence e foi consultor assistente na empresa Accenture
José Carvalho é mestre em Sistemas de Informag3o e licenciado em Informatica de Gest3o pela Universidade do

Minho, e é formador interno e certificado pelo IEFP.
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Vi. Equipa de Projeto

André Alvarim

André Alvanim tem vindo a desenvolver a sua atividade em diversos projetos relacionados com sistematiza¢ao das

idades de i igagao, di e inovagao, preparagao de candidaturas a sistemas de financiamento

nacionais, implementagao de sistemas de gestio de IDI, empreendedorismo, e-learning e produc¢ao de materiais
diddticos

André Alvarim é formador certificado, tendo lecionado diferentes cursos, semindrios e workshops sobre
temdticas relacionadas com a inovagdo, nomeadamente: Gestdo da inovagdo, inovagao nas Processos, Produtos e
Organiza¢des e Implementagdo de Sistemas de Gestdo da Investigagdo, Desenvolvimento e inovagdo —
NP4457:2007

André Alvarim é licenciado em Engenharia Quimica pela Faculdade de Engenharia da Universidade do Porto
{FEUP)

André Alvarim faz parte do grupo de consultares da SPI que detém o Certificado de Consultor Nacional de

Benchmarking, emitido pelo 1APMEI

Vi, Equipa de Projeto

Ménica Coelho

Ménica Coelho assume atualmente a fung¢do de responsave! administrativa e financeira da Empresa, Participa em
projetos regionais, nacionais e internacianais, relacionados com planeamento e avaliagao de negécios e defini¢io
estratégica, para os quais contribui com a sua forle experiéncia nas dreas de eslratégia empresarial, gestao de
negdcios, marketing, finangas, gest3o de projetos e economia,

Ménica Coelho tem um MBA em Finangas e € licenciada em Economia pela Universidade do Porto

Desempenhou, na Escola Superior de Biotecnologia da Universidade Catélica Portuguesa, fungdes ao nivel de
controlo or¢amental e de gestdo de projetos, nomeadamente na preparacdo administrativa de projetos
financiados pelos Fundos Estruturais para o desenvolvimento de infraestruturas de formagao, investigagdo e

servigos para a industria
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VII. Apresentagao SPI Ventures

Exemplos de Projetos

Realiza¢do do d estratégico ‘ égia 2020 do TICE.PT

Descricdo:

O projeto teve como obj

: apoiar o | dos obj;

e prioridades do sector das
Tice no que diz respeito a revisdo da estratégia global do Pdlo para o periodo 2014-2020;
analisar boas préticas internacionais e documentos estratégicos que permitam sustentar a
revisao da estratégia global do TICE.PT; Preparar o documnento estratégico “Eslratégia 2020 do
TICE PT", incluindo a redefinicdo da missdo, visao, objetivos, eixos estratégicos e areas de

intervengdo do Pélo para o periodo 2014-2020.

Cliente: TICE PT
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VII. Apresentagao SPI Ventures

Missdo

ficad,

Atuar como ¢ na criacdo e desenvolvi de
novos negdcios, através da identificagdo e selecdo de
oportunidades emergentes, que conduzam & sua
implementagao otimizada, em novas empresas ou

empresas ja existentes,
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VII. Apresentagdo SPi Ventures

Exemplos de Projetos

Apoio na organizagdo de missdes inversas de importadores internacionais do sector
A limentar & regido do j

Descricdo:
0 projeto teve como principal objetivo apoiar o AgroCluster Ribatejo na organizacao de missSes
inversas de importadores internacionais, em particular dos mercados dos EUA, China e Brasil, do

sector Agroalimentar a regido do Ribatejo.

Cliente: Agrocluster do Ribatejo

X

%
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VII. Apresentagao SP! Ventures

Exemplos de Projetos

DInamizagdo de observatério tecnolégico internacional, organizagdo e promogio de Brokerage
tecnoldgico, organizagdo de concurso / prémio anual de inovagdo empresarial, levantamento e

identificagio de ideias i di das p ) izagdo de agdes j de
demonstragdo e divulgagdo de novas tecnologias a utilizar pelas empresas

Descricdo:

0 projeto teve como objetivos os i apoio na 3o de observatério tecnologico

internacional; apoio no levantamento e identificagdo de ideias inovadoras das empresas e
organizagaa de consorcios e de reunides para desenvolvimento das ideias em parceria; apoio na
organizagao e promog3o de Brokerage lecnolégico em 2014; apoio na organizagdo de concurso /

prémio anual de inovagao empresarial

Cllente: Agrocluster do Ribatejo

W Gue NI
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VIi. Apresentagdo SPI Ventures

Exemplos de Projetos

Realiza¢do de acdes de vigildnci égica e identificagio de oportunidades,
incluindo a criagdo de uma platafarma eletrémca para a vigilincia prospetiva e disseminagao
da informagdo produzida

Descricao:
Este projeto tem como objetivos a realizagdo de ages de vigilancia prospetiva e estratégica e de
identificagdo de oportunidades no setor das Tice, bem como o desenvolvimento de uma

plataforma eletrénica de apoio ao registo e disseminagdo da informagao recothida

Cliente: InovaRia

Sﬂ' .t1ce e.pt
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VIl, Apresentagdo SPI Ventures

Exemplos de Projetos

Estudo prospetivo sectorial e identificagio de dreas prioritérias,
oportunidades e ori [} gicas para o sector das Tice
Descrigdo:

Este projeto teve como objetivos caracterizar, a nivel internacional e do ponto de vista do
desenvolvimento de produtos e servigos, trés subsectores Tice, com um enfoque nas tendéncias

tecnologicas @ em novas areas de desenvolvimento e prioridades estratégicas

Cliente: InovaRia

T gt Innovative Ventures

Vil. Apresentagao SPI Ventures

Exemplos de Projetos

Estudo de avaliagio da estratégia e do processo de implementacio das EEC - Tipologia
Clusters

Descricao:

Este estudo visou contribuir para o acompanhamento da politica piblica Estratégias de
Eficiéncia Coletiva (EEC) — Tipologia Cluslers e para o aumento dos seus niveis de eficicia e
eficiéncia, atravéds da avaliagdo da estratégia seguida, do seu processo de implementagao e dos

seus primeiros resultados.

Cliente: Observatério do QREN
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VI, Apresentagio SPI Ventures S21 Ventures
Avenida Marechat Gomes da Costa, 1376
4150-356 PORTO
PORTUGAL
Exemplos de Projetos w w-ﬁ:.uw. ticey Portal Pariugal #

T: 4351 22 607 64 00
Plano Estratégico para o Setor de Moldes e Ferramentas Especiais ::Jf:{:izg::::
Descricao:

Este plana foi realizado com vista ao refor¢o do posicionamento do Sector dos Moldes e
Ferramentas Especiais Portugués no panorama mundial. O projeto englobou um vasto conjunto
de entidades e individualidades, tendo permitido mabilizar as empresas para o seu
reposicionamento estratégico e para o reforgo da sua competitividade num contexto global

Procedeu-se ainda ao acompanhamento da fase de implementagao da estratégia para o Setor.

Cliente: CENTIMFE e CEFAMOL
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OE INFORMAGAD, COMUNICACAO E BLECTRONICA

CONTRATACAO DE SERVICOS TECNICOS PARA O APOIO A ORGANIZAGAO DE MOSTRA TECNOLOGICA,
LEVANTAMENTO DA OFERTA TECNOLOGICA DO SETOR TICE DE ACORDO COM A AREA TEMATICA
IDENTIFICADA, ELABORACAO DO CATALOGO DA OFERTA, APOIO A IDENTIFICACAO E SELECAO DE

IMPORTADORES NOS MERCADOS ALVO E A ORGANIZACAO E FOLLOW-UP DAS MISSOES

Procedimento 01/AD/03.2016

PARTE I
Capitulo [
Disposicdes gerais
Clausula 1.2
Objeto

O presente Caderno de Encargos compreende as clausulas a incluir no contrato a celebrar na sequéncia do procedimento
pré-contratual que tem por objeto principal a aquisi¢do de servigos técnicos para o apoio a organizagdo de mostra
tecnolégica, levantamento da oferta tecnoldgica do Sector TICE de acordo com a drea tematica identificada, elaboragdo
de catalogo de oferta e apoio a identificagdo e selegdo de importadores nos mercados alvo e a organizagdo e follow-up
das missdes, enquadrado no projeto 15162 - +560ICT4Future, para o Pélo das Tecnologias de Informagio, Comunicagdo

e Eletronica - TICE.PT, em estreita concordancia com os “Termos de Referencia” descritos na Parte II do Caderno de

Encargos.

Clausula 2.*
Contrato
1. O contrato é composto pelo respectivo clausulado contratual, seus anexos e proposta adjudicada.
Clausula 3.
Prazo do Contrato

O contrato mantém-se em vigor até 4 conclusdo dos servigos em conformidade com os respectivos termos e condigdes e

o disposto na lei sem prejuizo das obrigagdes acessorias que devam perdurar para além da cessa¢éio do Contrato.

Capitulo II
Obrigacdes contratuais
Secgdo |

Obrigacées do prestador de servigos

CHMPETE romuon: I
2020 '.’2020 -F*%f.ﬂ?! 1des

Arseriaghs TIGE P NI 505 200 ot 3 38
e www.tice pt -
. geeal@tice pl

M
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2010 OF (OMPETITIVIDADE 045 TECNOLOGIAS
DE INFORMAGAD, COMUNICACAO E ELECTRONICA

Clausula 4.

Obrigacdes principais do prestador de servigos

1. Sem prejuizo de outras obrigagdes previstas na legislagdo aplicavel, no Caderno de Encargos ou nas clausulas

contratuais, da celebragdo do contrato decorre para o prestador de servigos a obrigagdo de executar os seguintes

Servigos:

a)

b)

d)

e)

Apoio 3 organiza¢io de Mostra tecnolégica do setor Tice (Promogio internacional integrada da oferta
portuguesa de bens e servicos) (2016) - Levantamento da oferta de acordo com a area temitica
identificada e Elaboragiio de catilogo da oferta - aquisi¢do de servigos de consultadoria especializada
associada a realizagdo de um levantamento da oferta tecnologica do setor TICE portugués, que permita, de
acordo com a drea tematica identificada para o Férum Internacional em 2016, selecionar os produtos e servigos
de elevado valor acrescentado que melhor representem as competéncias técnicas do setor a nivel internacional.

Esta rabrica inclui a concegdo do respetivo catalogo da oferta.

Apoio A organiza¢io de Mostra tecnolégica do setor Tice (Promocio internacional integrada da oferta
portuguesa de bens e servicos) (2017) - Levantamento da oferta de acordo com a area tematica
identificada e Elaboracdo de catdlogo da oferta - aquisi¢do de servigos de consultadoria especializada
associada a realizagio de um levantamento da oferta tecnologica do setor TICE portugués, que permita, de
acordo com a 4rea tematica identificada para o Férum Internacional em 2017, selecionar os produtos e servigos
de elevado valor acrescentado que melhor representem as competéncias técnicas do setor a nivel internacional.

Esta riibrica inclui a concegfio do respetivo catalogo da oferta.

Apoio 2 identificaciio e sele¢iio de importadores nos mercados alvo e a organizacgio e follow-up das
missdes (2016) - aquisi¢do de servigos de consultadoria especializada associada & organizagdo das missdes
inversas a ocorrer em 2016. Inclui a identificagio e selegio de importadores nos mercados alvo, o apoio a

organizagdo e implementagéo das missdes inversas ¢ follow-up das mesmas (Verificar articulagdo AICEP)

Py N

Apoio 2 identificagio e selecio de importadores nos mercados alvo e 3 organizagiio e follow-up das
missées (2017) - aquisi¢do de servigos de consultadoria especializada associada & organizagdo das missdes
inversas a ocorrer em 2017. Inclui a identificagio e selegdo de importadores nos mercados alvo, o apoio a

organizagio e implementagio das missdes inversas e follow-up das mesmas (Verificar articulagdo AICEP)

A titulo acessorio, o prestador de servigos fica ainda obrigado, designadamente, a recorrer a todos os meios
humanos, materiais e informaticos que sejam necessarios e adequados a prestagdo do servigo, bem como ao

estabelecimento do sistema de organizagdo necessario a perfeita e completa execugdo das tarefas a seu cargo.
Cléausula 5.

Forma de prestagio do servigo

1. Para o acompanhamento da execugdo do contrato, o prestador de servigos fica obrigado a manter, com uma

periodicidade maior imediatamente antes das Mostras, reunides ou contactos de coordenagdo com a equipa técnica

do TICE.PT, responsével pela Coordenagéo dos trabalhos.
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2. O prestador de servigos deve elaborar um relatério de progresso (sensivelmente a meio da execugdo do trabalho de
2016 e de 2017), com o reporte de dados acerca da execugdo das tarefas, direcionados 4 equipa de Coordenagdo do

TICE.PT.

3. No final da execugfo do contrato, o prestador de servigos deve elaborar um relatorio final, discriminando os

principais acontecimentos e actividades ocorridos.

4. Caso a andlise do TICE.PT sobre o relatério a que se refere o n® 3 comprove a conformidade dos elementos
entregues pelo prestador de servigos com as caracteristicas, especificagdes e requisitos técnicos definidos no anexo
ao presente Caderno de Encargos, deve ser emitida, no prazo maximo de 3 (tres) dias, a contar do termo dessa

analise, declarag@o de aceitagdo pelo TICE.PT.

5. A emissdo da declaragdo a que se refere o namero anterior ndo implica a aceitagdo de eventuais discrepancias com as

exigéncias legais.

Clausula 6.
Prazo da prestagio do servigo

O prestador de servigos obriga-se a concluir a execugdo do servigo, com todos os elementos referidos nos “Termos de
Referéncia” até finais de Agosto de 2016 — artigo 4°, nr. 1, alineas (a) e (c) - e de Agosto de 2017 — artigo 4°, or. 1,
alineas (b) e (d) respectivamente, no pressuposto que as Mostras se realizem em Setembro de 2016 e Setembro de 2017.

Se tal ndo acontecer devem os trabalhos estar concluidos até ao final do més anterior ao da Mostra.

Clausula 7.2
Transferéncia da propriedade

1. Com a declaragdo de aceitagdo a que se refere o n.° 5 da clausula 5%, ocorre a transferéncia da posse e da propriedade
dos elementos a desenvolver ao abrigo do contrato para o TICE.PT, incluindo os direitos autorais sobre todas as

criagdes intelectuais abrangidas pelos servigos a prestar.

2. Pela cessdo dos direitos a que alude o nimero anterior ndo ¢ devida qualquer contrapartida para além do prego a

pagar nos termos do presente Caderno de Encargos.

Clausula 8.°
Objecto do dever de sigilo

l. O prestador de servicos deve guardar sigilo sobre toda a informagio e documentagdo, técnica e ndo técnica,
comercial ou outra, relativa ao TICE.PT e seus associados, de que possa ter conhecimento ao abrigo ou em relagéio

com a execugdo do contrato.
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2. A informagdo e a documentagio cobertas pelo dever de sigilo ndo podem ser transmitidas a terceiros, nem objecto de

qualquer uso ou modo de aproveitamento que ndo o destinado directa e exclusivamente a execugdo do contrato.

3. Exclui-se do dever de sigilo previsto a informagdo € a documentagdo que fossem comprovadamente do dominio
publico a data da respectiva obtengfio pelo prestador de servigos ou que este seja legalmente obrigado a revelar, por
forca da lei, de processo judicial ou a pedido de autoridades reguladoras ou outras entidades administrativas

competentes.

Secgdo 11
Obrigagdes do TICE.PT
Clausula 9.2
Precgo contratual

1. Pela prestagdo dos servigos objecto do contrato, bem como pelo cumprimento das demais obrigagdes constantes do
presente Caderno de Encargos, o TICE.PT deve pagar ao prestador de servigos o prego constante da proposta

adjudicada, acrescido de IVA 4 taxa legal em vigor.

2. O prego referido no nimero anterior inclui todos os custos, encargos e despesas cuja responsabilidade ndo esteja
expressamente atribuida ao contraente, incluindo as despesas de alojamento, alimentagdo ¢ deslocagdo de meios
humanos, despesas de aquisigéo, transporte, armazenamento e manutengdo de meios materiais bem como quaisquer

encargos decorrentes da utilizagdo de marcas registadas, patentes ou licengas.

Clausula 10.
Condigdes de pagamento

1. O pagamento ao adjudicatario do prego a que se refere a clausula anterior serd feito mediante a apresentagdo da

factura, de acordo com o trabalho realizado e entregue, de acordo com as condi¢Ses fixadas no Contrato.

2. Em caso de discordédncia por parte do TICE.PT, quanto aos valores indicados nas facturas, deve este comunicar ao
prestador de servigos, por escrito, os respectivos fundamentos, ficando o prestador de servigos obrigado a prestar os

esclarecimentos necessarios ou proceder a emissdo de nova factura corrigida.

3. Desde que devidamente emitida e observado o disposto no n.° 1 a factura é paga, no prazo maximo de 60 dias ap6s a

sua recep¢do, através de transferéncia bancaria para um NIB a indicar pelo prestador de servigos.

Capitulo III

Penalidades contratuais e resolucio
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Clausula 11.2
Penalidades contratuais

I. Pelo incumprimento de obrigagSes emergentes do contrato, o TICE.PT pode exigir do prestador de servigos o
pagamento de uma pena pecuniaria, de montante a fixar em fungéo da gravidade do incumprimento, ¢ por valor

equivalente ao(s) limite(s) maximo(s) legalmente aplicavel(eis).

Clausula 12.
For¢a maior

I. Nao podem ser impostas penalidades ao prestador de servigos, nem é havida como incumprimento, a ndo realizago
pontual das prestagdes contratuais a cargo de qualquer das partes que resulte de caso de forga maior, entendendo-se
como tal as circunstancias que impossibilitem a respectiva realizagéo, alheias a vontade da parte afectada, que ela
ndo pudesse conhecer ou prever a data da celebragio do contrato e cujos efeitos ndo Ihe fosse razoavelmente exigivel

contornar ou evitar.

2. Podem constituir forga maior, se se verificarem os requisitos do niimero anterior, designadamente, tremores de terra,
inundagdes, incéndios, epidemias, sabotagens, greves, embargos ou bloqueios internacionais, actos de guerra ou

terrorismo, motins e determinagdes governamentais ou administrativas injuntivas.

Capitulo V
Resolugio de litigios
Clausula 13.2
Foro competente

Para resolugdo de todos os litigios decorrentes do contrato fica estipulada a competéncia do tribunal administrativo de

circulo de Aveiro, com expressa renincia a qualquer outro.

Capitulo VI
Disposicdes finais
Clausula 14.°
Subcontratacio e cessiio da posi¢io contratual

A subcontratagdo pelo prestador de servigos e a cessdo da posigdo contratual por qualquer das partes depende da

autorizagdo da outra, nos termos do Codigo dos Contratos Puiblicos.
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Clausula 15.2
Comunicagdes e notificagdes

1. Sem prejuizo de poderem ser acordadas outras regras quanto as notificagdes e comunicagbes entre as partes do
contrato, estas devem ser dirigidas, nos termos do Cdédigo dos Contratos Publicos, para o domicilio ou sede

contratual de cada uma, identificados no contrato.

2. Qualquer alteragdo das informagGes de contacto constantes do contrato deve ser comunicada a outra parte.

Clausula 16.2
Contagem dos prazos

Os prazos previstos no contrato sdo continuos, correndo em sabados, domingos e dias feriados.

Clausula 18.*
Legislacédo aplicdvel
O contrato ¢ regulado pela legislagdo portuguesa.

Aveiro, 07 de Margo de 2016

//m baunl,

Eng. Alcino Lavrador Eng. Vasco Lagarto

Vice-Presidente do Conselho Director Vogal do Conselho Director
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CADERNO DE ENCARGOS
PARTE II

Termos de Referéncia
CONTRATACAO DE SERVICOS TECNICOS PARA O APOIO A ORGANIZACAO DE MOSTRA TECNOLOGICA,
LEVANTAMENTO DA OFERTA TECNOLOGICA DO SETOR TICE DE ACORDO COM A AREA TEMATICA IDENTIFICADA,
ELABORACAO DO CATALOGO DA OFERTA, APOIO A IDENTIFICACAO E SELECAO DE IMPORTADORES NOS MERCADOS

ALVO E A ORGANIZACAO E FOLLOW-UP DAS MISSOES - 2016 E 2017

O projeto +ICT4Future tem como objetivo estratégico aumentar o reconhecimento internacional do setor Tice portugués
e potenciar a sua internacionalizagfo nos mercados dos clusters do projeto ICT4Future (Espanha, Franga, Reino Unido,

Irlanda, Suécia e Poldnia) em que o TICE.PT ¢ membro fundador e um dos principais dinamizadores.

Assim, tendo em consideragdo que o mercado europeu das TIC é um dos maiores a nivel mundial e um dos mais
dindmicos, que existem paises que se destacam neste mercado pelo peso que este setor apresenta no seu PIB (Irlanda,
Suécia e Reino Unido) e que apresentam perspetivas de boas taxas de crescimento (Poldnia), bem como existem
mercados de proximidade em que Portugal tem maiores facilidades de estabelecimento de negdcio (Espanha e Franga), a
aposta da internacionalizagdo do setor Tice portugués para os mercados referidos faz todo o sentido, principalmente
porque pode aproveitar os canais que o TICE.PT ja tem estabelecidos nesses mercados fruto do projeto ICT4Future.

O ICT4Future pretende estar um passo a frente nas cooperagdes informais existentes entre clusters do setor Tice
nomeadamente ao nivel do apoio ao empreendedorismo e as PME, formagdo e educagdo e, principalmente,

internacionalizag#o.

O TICE.PT tendo delineado como um dos objetivos principais de atuagdo o “reforgo da exportagio e presenga em novos
mercados” concluiu, apds uma reflexdo estratégica, que o seu contributo mais imediato e com uma possivel maior
eficacia e eficiéncia ao nivel da internacionalizagdo do setor Tice portugués, poderia consistir na utilizagio e
alavancagem dos contactos ¢ relagdes privilegiadas estabelecidas no projeto ICT4Future (principalmente com as
entidades gestoras dos clusters que se constituem como parceiros de exceléncia face a sua proximidade e ligagdo com os

potenciais alvo/clientes nos mercados onde estéo presentes).

Tendo o referido em consideragéo, o TICE.PT considerou quais as melhores estratégias para alcangar o objetivo. A
estratégia considerada consiste numa abordagem direta e semi-direta (através das entidades de gestdo dos clusters,
jornalistas e opinion-makers) aos potenciais clientes, em que se pretende:

- aprofundar quais sdo as suas necessidades e aquelas a que o setor Tice portugués pode dar uma resposta competitiva;

- apresentar de forma integrada as competéncias e produtos/servigos de exceléncia do setor Tice portugués por forma a

despoletar/aumentar o interesse em investir em Portugal e estabelecer/reforgar relagdes comerciais.

Neste ambito, o TICE.PT candidatou ao Sistema de Apoio a A¢des Coletivas (SIAC) o presente trabalho, o qual foi

aprovado.
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S&o objetivos operacionais deste projecto +5601CT4future, onde se enquadram as Mostras Tecnoldgicas de 2016 ¢ de
2017:
e Dar a conhecer ao setor Tice portugués as necessidades dos mercados alvo, bem como, através da realizagdo de
uma mostra tecnoldgica, divulgar de forma integrada as competéncias e produtos/servigos de exceléncia do setor
Tice portugués
e Realizagdo de duas mostras tecnoldgicas (a integrar os féruns internacionais a realizar) para divulgar e promover

de forma integrada as competéncias e produtos/servigos de exceléncia do setor Tice portugués;

Neste contexto, a realizagdo da Mostra Tecnoldgica decorrera em simultdneo com a organizagdo do Férum temético
anual ¢ com as Conferéncias Internacionais, sendo que o publico-alvo das Mostras incluira nfo sé os jornalistas e
opinion-makers que também irdo participar no Férum/Conferéncias, mas também potenciais clientes e representantes nos

mercados estratégicos de interesse (numa logica de missdes inversas).

Ao nivel das actividades previstas:

e Enquadrado na organizagio e realizagdo de um Forum anual em territorio nacional (prevendo-se em 2016 no
Porto e em 2017 em Aveiro), definigdo de areas tematicas relevantes (como por exemplo, cidades inteligentes, industria
4.0, internet do futuro, entre outros temas transversais) que permita, por um lado, agregar as competéncias e
produtos/servigos de exceléncia do setor Tice portugués e, por outro lado, dar resposta a areas em que se verifica procura
de solugdes a nivel internacional, principalmente nos mercados de interesse (mercados ICT4Future)).

¢ Levantamento e apresentagdo da oferta tecnoldgica dos produtos ¢ servigos diferenciadores e de maior valor
acrescentado do setor Tice portugués, permitindo um conhecimento das suas potencialidades técnicas e de mercado,
como ponto de partida para aumentar o reconhecimento internacional coletivo de bens e servigos produzidos em
Portugal.

e Identificagdo e convite (em acordo com o TICE.PT) de potenciais importadores nos mercados-alvo para
participagdo nas Mostras Tecnologicas, de modo a que estes conhegam in loco a oferta tecnoldgica do setor Tice
portugués, promovendo a realizagdo de contactos com empresas e entidades do setor e potenciando o estabelecimento de

novos negocios/oportunidades de colaboragdo.

As conclusdes deste trabalho devem traduzir-se num conjunto de beneficios para o sector.

Aveiro, 07 de Margo de 2016

Eng. Alcino Lavrador Eng. Vasco Lagarto

Vice-Presidente do Conselho Director Vogal do Conselho Director
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